
      浙江交通技师学院2016年首届创新创业计划大赛 

       

                      创业计划书 

 

     

           项  目  名  称 ：校园自助式洗发店 

           项  目  类  别 ：理发 洗头 

           团  队  名  称 ：奋斗在路上 

           参 赛 者 名 称 ：吴浩鹏，许明，张国伟 

           学          院 ：浙江交通技师学院 

           系          部 ：机电技术系 

           联  系  电  话 ：18395989832 

           邮          箱 ：1419531635@qq.com 

           填  表  日  期 ：2016.11.20 

 

 

 

 

 

 

 



                     目录 

 

                一、 项目概况 

                二、 项目背景 

                三、 市场分析 

                四、 业务介绍 

                五、 营销战略 

                六、 投资预测 

                七、 管理体系 

                八、 风险预测 

 

 

 

 

 

 

 

一、项目概况 

   校园自助式洗发店是一个面向广大师生群众，为学生们提供温水



洗发，让学生们不再为用冷水洗发而担心，让女生不再为洗发而感到

烦恼。当然，洗发应于冬天，夏天学生们可能会选择冷水洗发，所以

夏天的时候本店生意会不如意，因此再提供“剪发”项目，这样不会

单一，而且还方便学生，让学生没必要出校进行剪发。 

    为此我们提供一个自助式洗发服务的项目，为学生们提供一个场

所，以创新灵活的经营理念来吸引学生群体，一无可挑剔的服务来满

足学生群体，以舒适的环境来方便学生群众，全心全意的服务于学生

群体，让学生在舒适的环境中体验自助式洗发店的魅力。 

     

 

 

 

 

 

 

 

二、项目背景   
    对于长时间生活于学院的就读生来说，出于个人想法觉得学院大部分宿舍楼

未安装热水器，导致学生在冬季洗头时会面临水冷，且打热水麻烦的问题，应该

出个解决此问题的方案，由此我想到校园自助式洗发店。此项目只对于冬天来说，

夏天却无利润。且学院的规章制度有明确的规定，在校学生不得有烫发染发的情

况，基于此情况所以再加一个剪发的项目。 

 



三、市场分析  
据粗略统计全院学生七千多人，百分之八十的学生早上有洗头的

习惯，其中百分之十隔两天洗一次，剩余的学生则一个星期洗两次头

发。 

据粗略统计全院百分之六十的男生和百分之八十六的女生认为

在冬天洗发是比较繁琐的。 

在校内，独一无二 

 

四、业务介绍 
洗    自助式温水洗发 

剪    由驻店理发师剪发 

 

五、营销战略 
1.转发本店的宣传动态到朋友圈、空间并集满 28 个赞可获得优惠券。 

2.在学院内雇佣该校的学生派发传单，凭传单可获得优惠。 

3.本店支持微信、支付宝支付功能，同时也可刷学生卡进行支付。 

4.创建一个 APP 软件，可进行网上预约洗、剪服务并相应的给予打折。 

 

六丶投资预测 
    校园自助式洗发项目的投入金额大概为 1-2 万，主要用于店铺装



修、运营资金。运营成本：一个月月底是我们的资金结算周期. 

运营资金预先准备 200 元，用于店铺找零，据估计我们一个月所

支付的运营成本是 1 万 2800 元左右，加入突发情况处理平均每个月

消费 2000 元，则我们所准备的运营资金够用 4 个月左右。在这时我

们也有了一定的收入可以用来补充我们所需支付的运营资金。 

1.收费标准：单剪 10 元、洗 5 元。营业期间最大预计平均每天接 400

个客人，平均每人消费 5 元，日收入为 400x5=2000 元。最低预计平

均每天接 40 个客人，平均每人消费 5元，日收入为 40x5=200 元，每

一个月底做一次月结让账目清楚明了；了解我们每个月的盈亏状况，

具体了解盈在什么地方，亏在什么地方，便于改进工作。 
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七丶管理体系 
1.校园自助式洗发店由多个股东出资成立。 

2.经营范围：以学生为主要人群 

3.股东姓名：吴浩鹏丶许明丶张国伟 



4.股东出资方式：实际资金 

5.公司的结构：负责人一人，员工多个 

 

八丶风险预测 
    交通技师学院在读学生 7000 多人。这个数量若能充分利用好这

将对我们是一个极大的优势。但如果不能到达客户的想要的效果，让

客户心理不满意这便会影响该项目的声誉，会影响我们以后的客源，

从而影响该项目的盈利和未来的发展。 

在项目刚刚开业的时候也可能由于没有顾客而给项目致命打击，

所有一定要做好宣传工作。还可能是我们做不出让客户满意的服务效

果而流失大量客户，无疑这也在很大程度上影响这该项目发展。 

最后的财务风险也是一个很重要的风险。不能出现资金短缺或不

足的情况，不能再项目还没到盈利期就有很多资金不足状况，在之前

一定要计划好资金的支出和投入，不要让一个小项目出现很高的负债

率，以保证后期不会出现财务风险。 

 

 

                                      校园自助式理发制 


